ENQUETE SUR LA CONJONCTURE ET LA VULNERABILITE ALIMENTAIRE DES
MENAGES Avril 2006

Questionnaire commercant grossiste de céréales

. IDENTIFICATION

1.1
REGION DE - / /
1.2
DEPARTEMENT DE : ---ceeememmmmmmmmmmeemmemcmeeeem / /
1.3
CENTRE URBAIN DE : ~-----mmmmmmm e
1.4 / / /
CANTON DE : fmmmmm e
15
ZONE RESTANTE DE : ——--mmmm e
1.6 | NUMERO D’ORDRE DU COMMERCANT / / / /
PRENOMS ET NOMS DE L’ENQUETEUR : ... e,
DATE DE PASSAGE & .. oo / / / / / / /
PRENOMS ET NOM DU CHEF D’EQUIPE : ... e,




N° QUESTIONS REPONSES
01 | Prénoms et nom du commercant :
02 | Selon vous, comment a été la campagne agricole précédente ? 1. Bonne
2. Moyenne [
3. Mauvaise
03 | Pensez-vous que les prix pratiqués actuellement sont : 1. Elevés?
2. Moyens ? 1
3. Bas?
04 | Si « Elevés », quelle est la raison principale ? 1. Codts de transports élevés
2. Offre insuffisante
3. Mauvaise récolte )
4. Achat par les commergants
5. Achat par I’Etat
6. Achat par les ONG
05 | Quel est le niveau de votre stock de céréales (en tonnes)?
1. MIL 2. SORGHO 3.RIZ
Quantité I / / / / I / / / / [/ / / / /
06 | A combien aviez-vous acheté la tonne pour constituer ce stock (milliers de FCFA) ?
1. MIL 2. SORGHO 3.RIZ
Prix de latonne | /__/ / / / / I / / / / [/ / / / /
07 | Ou vous approvisionnez-vous principalement? 1. Paysans
2. Marché
3. Commergants I
4, Importation
08 | Avez-vous rencontré des difficultés d’approvisionnement ? 1. Oul
2. NON ——35ALLEZA 10 I
09 | Si OUlI, pourquoi 1. Indisponibilité
2. Codts de transport élevé
3. Tracasserie routiere
4. Route impraticable
5. Codts élevés des produits
6. Concurrence
1. MIL 2. SORGHO 3.RIZ
/| ) [
10 | A combien vendez-vous la tonne actuellement (en milliers) ?
1. MIL 2. SORGHO 3.RIZ
Prix I / / / / [/ / / / / [/ / / / /
11 | Selon vous quelle serait la tendance des prix dans un mois ? 1. Stable
2. hausse [
3. en baisse

Fin de interview




